
Die IHK Düsseldorf ist die Selbstverwaltung der regionalen Wirtschaft im Raum
Düsseldorf, die sowohl politische Interessenvertretung und Dienstleistungen für
rund 103.000 Unternehmen verantwortet als auch hoheitliche Aufgaben im
Auftrage des Staates umsetzt.
 

Du möchtest neben dem Studium praktische Einblicke in Business Development und Kundenansprache im B2B-Bereich gewinnen und direkt mit der
Geschäftsführung an strategischen Fragestellungen arbeiten? Du recherchierst gerne, denkst analytisch und arbeitest strukturiert? Dann werde Teil unseres
Teams und unterstütze uns dabei, neue Marktpotenziale zu identifizieren und Vertriebsansätze systematisch aufzubauen.

Bis 19 Stunden/Woche · Düsseldorf · ab sofort

Werkstudent:in Business Development & Vertrieb
(m/w/d)

Das erwartet Sie:
​

Direkte Zusammenarbeit mit der Geschäftsführung
Spannende Einblicke in den Aufbau von Business Development- und Vertriebsstrukturen
Eine verantwortungsvolle studentische Tätigkeit mit viel Lern- und Gestaltungspotenzial
Flexible Arbeitszeiten im Umfang von bis zu 19 Stunden pro Woche

Möglichkeit zum mobilen Arbeiten nach Absprache
Ein aufgeschlossenes Team und kurze Entscheidungswege

 

Interesse?

Dann freuen wir uns auf deine Bewerbung mit kurzem Anschreiben, Lebenslauf und aktuellem Immatrikulationsnachweis.

Bitte benutzen Sie dafür ausschließlich unser Bewerber-Portal.

Deine Ansprechpartnerin bei der IHK Düsseldorf:

Dr. Kerstin Vorberg
Tel.: +49 151 73057539

Bei gleicher Eignung, Befähigung und fachlicher Leistung werden Schwerbehinderte nach SGB IX berücksichtigt.

Ihre Aufgaben:
​

Unterstützung bei Markt- und Wettbewerbsanalysen
Mitwirkung beim Aufbau eines strukturierten Akquiseprozesses
Analyse und Priorisierung von Zielgruppen, Branchen und
Marktsegmenten nach Potenzial
Recherche und Aufbereitung relevanter Zielkunden und Ansprechpartner
Unterstützung bei der Vorbereitung von Erstansprachen,
Akquisegesprächen und vertriebsrelevanten Präsentationen
Erstellung von Übersichten, Kundenprofilen, Entscheidungsgrundlagen
und Präsentationen für die Geschäftsführung
Pflege und Strukturierung von Kontakt- und Vertriebsdaten

Ihr Profil:
​

Laufendes Studium, idealerweise mit Bezug zu BWL, Wirtschaft,
Kommunikation, Marketing, Bildungsmanagement oder einem
vergleichbaren Studiengang
Interesse an Business Development, Vertrieb und strategischen
Marktfragen
Analytisches Denkvermögen sowie eine strukturierte und selbstständige
Arbeitsweise
Freude an Recherche, Analyse und Aufbereitung von Informationen
Sicherer Umgang mit MS Office, insbesondere PowerPoint und Excel
Eigeninitiative, Zuverlässigkeit und ein freundliches, professionelles
Auftreten
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